I\ E V 3 FICHA OFERTA DE EMPLEO

AGENCIAS DE EVENTOS ESPANOLAS ASOCIADAS

EMPRESA OFERTANTE
Grupo O (la5%)

PUESTO CIUDAD
Account Manager/Comercial MADRID

REQUISITOS

Buscamos incorporar una persona con experiencia en el sector de eventos para desarrollo de new business y gestion de clientes en cartera. Incorpérate a una empresa en expansion, con grandes oportunidades de desarrollo profesional.
Buscamos:

« Experiencia minima de 3/5 afios en el sector de eventos como comercial y/o account

« Inglés nivel profesional (Redaccién y presentacion de propuestas).

« Capaz de liderar y desarrollar, junto con el equipo creativo, las propuestas a cliente.

« Capacidad para presentar a los clientes propuestas de manera dinamica, entusiasta y creativa.

« Persona metddica y resolutiva, ya que asumira la responsabilidad de la eficiencia y eficacia del proyecto.

« Conocimiento de contenido de eventos, acciones y campafias (online, offline), asi como sus presupuestos.
« Disponibilidad inmediata, Jornada completa, Carnet de conducir.

« Dominio de herramientas digitales (redes sociales) y paquete office.

« Importante capacidad de trabajo en equipo. Habilidad para trabajar bajo intensa presion.

« Imprescindible buena presencia.

EXPERIENCIA MINIMA REQUERIDA SE VALORARA

Experiencia minima de 3/5 afios en el sector de eventos como Conocimiento de otros idiomas (Aleman)
comercial y/o account. Experiencia Internacional
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